ABC Faktoringu

Poradnik dla przedsiebiorcow

Co przedsiebiorca powinien wiedzie¢ zanim zdecyduje sie na skorzystanie z

oferty faktoringu
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Co to jest?

Faktoring to finansowanie bezspornych wierzytelnosci, potwierdzonych fakturami z
odroczonym terminem pfatnosci. Ta forma finansowania najczesciej mylnie kojarzona jest ze
skupowaniem wierzytelnosci np. w celu ich windykacji. W rzeczywistosci jest to szybsza i
wygodniejsza forma finansowania dziatalnosci gospodarczej zapewniajaca staty doptyw

srodkow finansowych.

Na czym to polega?

Finansowanie faktoringiem polega przede wszystkim na tym, ze prawa do wierzytelnosci
dostawcy towardow lub ustug w stosunku do jego odbiorcdw zostajg przeniesione na firme
faktoringowg, ktdéra niezwitocznie po otrzymaniu kompletu dokumentow (faktur oraz
potwierdzen odbioru towaru) stwierdzajacych istnienie wierzytelnosci wyptaca pienigdze
dostawcy. Oznacza to, ze dostawca nie musi czekac 30, 60 lub 9o dni na zaptate od odbiorcy.
Tym samym zapewnia sobie state finansowanie, ktore umozliwia mu ptynne zarzadzanie
przedsiebiorstwem bez wzgledu na jego wielkos¢ i rodzaj. W ramach faktoringu klient
otrzymuje dodatkowe ustugi, takie jak: weryfikacja kontrahentéw, kontrola ptatnosci od
kontrahentow, ksiegowanie ptatnosci na kontach rozliczeniowych, raportowanie,

monitorowanie dtuznikdw po uptywie terminu ptatnosci, ustugi windykacji miekkiej.



Stowniczek

Faktoring jest to nabycie przez faktoranta krdtkoterminowej pienieznej wierzytelnosci
handlowej przed terminem jej ptatnosci z potrgceniem optaty na rzecz faktora, bez przejecia

ryzyka wyptacalnosci dtuznika lub z przejeciem takiego ryzyka.
Faktorem jest z reguty bank lub firma zajmujaca sie skupem wierzytelnosci handlowych.

Faktorantem jest przedsiebiorca, ktéremu z mocy zawartej umowy handlowej jako
sprzedawcy lub dostawcy przystuguje prawo do zadania zaptaty za sprzedane lub

dostarczone towary lub swiadczone ustugi.

Dtuznikiem faktoringowym jest przedsiebiorca zobowigzany do zaptaty faktorantowi

naleznosci za nabyte towary lub ustugi.

Umowa faktoringu, w formie doraznej transakgji jest to umowa, na mocy ktorej faktor

skupuje jednorazowo jedna lub kilka oznaczonych w umowie wierzytelnosci.

Monit to pisemne lub ustne przypomnienie skierowane do odbiorcy o koniecznosci zapfaty

wierzytelnosci.

Wierzytelnosci to wierzytelnosci pieniezne istniejagce w dniu zawarcia umowy faktoringu
badz powstate w czasie obowigzywania umowy, wynikajagce z umow handlowych

zawieranych w toku podstawowej dziatalnosci klienta, przystugujgce wobec odbiorcéw.

Wierzytelnos¢ zaakceptowana (skupiona) — to wierzytelnosc nabyta przez faktora, inaczej

wierzytelnos¢ zgtoszona, ktora spetnia warunki okreslone w umowie.

Wierzytelnos¢ zgtoszona (zaproponowana) to wierzytelnos¢ zgtoszona przez klienta
faktorowi w formie zgtoszenia wierzytelnosci, do ktorego dotaczona jest kopia faktury oraz

inne dokumenty wymagane przez faktora.



Strony umowy

Z pojeciem faktoringu wigzg sie trzy podmioty. Kazdy z nich w réznych opracowaniach
dotyczacych ustugi faktoringu moze wystepowac pod réznymi nazwami, ale wszedzie maja
one jednakowe znaczenie: faktorant to przedsiebiorca, ktdry jest dostawcy, faktor to

instytucja faktoringowa, a dtuznik to odbiorca, ktéry ma zaptaci¢ za towary lub ustugi.

Umowa faktoringowa zawierana jest bez udziatu nabywcy towarow lub ustug (tj. bez udziatu
odbiorcy), jednakze na skutek przelewu wierzytelnosci z faktoranta na faktora staje sie on

dtuznikiem faktora.

Etapy transakcji faktoringu

— Faktorant przekazuje odbiorcy towar.
— Faktorant przesyta faktorowi fakture za towary przekazane odbiorcy.
— Faktor wyptaca faktorantowi zaliczke.

— Odbiorca ptaci faktorowi, natomiast faktor ptaci faktorantowi pozostata naleznos¢.



Rodzaje faktoringu

Faktoring nie wystepuje w jednolitej postaci. Zaleznie od tego, ktéry z podmiotow, faktor czy
faktorant, ponosi odpowiedzialnosc w razie niewyptacalnosci dtuznika, wyroznia sie faktoring

wiasciwy (petny), bez regresu i niewtasciwy (niepetny), z regresem.

Faktoring bez regresu — po dokonaniu cesji wierzytelnosci faktor wyptaca faktorantowi
kwote stanowigca maksymalnie rownowartosc¢ tej wierzytelnosci (najczesciej okreslona
kwote zaliczki), pomniejszong o prowizje faktora. Przejecie przez faktora ryzyka
niewypfacalnosci oznacza w praktyce, ze faktor zaczyna odpowiadac¢ wzgledem faktoranta
za to, iz dtuznik wykona ciagzace na nim zobowigzanie, czyli zaptaci. Faktoring wiasciwy
pocigga wiec za sobg wieksze ryzyko dla faktora, co powoduje, ze jest on drozszy od
faktoringu niepetnego. Prowizja faktora uwzglednia bowiem rowniez ryzyko ewentualnej

niewyptacalnosci dtuznika.

Faktoring niepetny (z regresem) polega na sprzedazy faktorowi przez faktoranta
wierzytelnosci handlowej bez przejecia ryzyka wyptacalnosci dtuznika. Oznacza to, ze faktor
w momencie stwierdzenia niewyptacalnosci dtuznika, przenosi wierzytelnos¢ z powrotem na

faktoranta i moze zadad zwrotu zaptaconej sumy od faktoranta.

Faktoring eksportowy jest skierowany do firm, ktdére sprzedajg towary lub ustugi odbiorcom
zagranicznym z odroczonym terminem ptatnosci. Finansowanie wierzytelnosci
eksportowych to podstawowa funkcja faktoringu eksportowego z regresem. Korzystajac z
ustugi faktoringu zyskuje sie komfort w zarzadzaniu swoimi finansami, gdyz dtugie terminy
ptatnosci czy opdznienia w pfatnosciach od odbiorcdw nie beda pogarsza¢ ptynnosci
finansowej przedsiebiorcy. Faktor wyptaca okreslong zaliczke na poczet przysztych ptatnosci
od odbiorcy zagranicznego (najczesciej 8o-9o proc. wartosci faktury brutto) niezwtocznie po
jej otrzymaniu w walucie transakcji. Niewatpliwg korzyscig jest fakt, iz faktor toleruje
opOznienia w ptatnosciach ze strony odbiorcy korzystajac jednoczesnie z narzedzi

zaliczanych do windykacji miekkiej.



Faktoring eksportowy z przejeciem ryzyka wyptacalnosci odbiorcy daje pewnos¢, ze
przedsiebiorca nie utraci swoich naleznosci. Bedzie miat takze pewnos¢, ze jego zagraniczny
partner jest podmiotem wiarygodnym, a to dzieki wspdtpracy faktorow zaréwno z
renomowanymi firmami ubezpieczeniowymi jak i z firmami faktoringowymi z catego swiata.
Wspdtpraca z zagranicznymi faktorami to sprawdzenie odbiorcy przez instytucje finansowa
dziatajaca w jego kraju, majaca bezposredni kontakt z nim oraz dziatajgcg w ramach tego
samego systemu prawnego. Korzys¢ dla przedsiebiorcy to przejecie ryzyka wyptacalnosci

odbiorcy nawet do 100 proc.

Faktoring petny czy niepetny?

W przypadku faktoringu petnego klient po zgtoszeniu faktury otrzymuje od firmy
faktoringowej zaliczke w wysokosci do go proc. wartosci naleznosci. Reszte dostaje po
odzyskaniu pieniedzy przez faktora. W razie niepowodzenia dziatan firmy faktoringowej nie

musi zwracac zaliczki.

Faktor nie kupuje jednak kota w worku. Przed przejeciem faktury doktadnie analizuje
odbiorcéw. To zrozumiate, bo ryzykuje swoimi pieniedzmi, chce miec¢ zatem pewnosc, ze jest

szansa na odzyskanie naleznosci.

W przypadku faktoringu niepetnego faktor moze wystapi¢ o zwrot wyptaconej zaliczki.
Ponadto to zleceniodawca, a nie firma faktoringowa, odpowiada za wyptacalnos¢ dtuznika.
Skoro faktoring petny daje takie profity, dlaczego wciaz tak wielu przedsiebiorcéw wybiera
faktoring niepetny? Ustugi dodatkowe, jak poprawa konkurencyjnosci poprzez wydtuzenie
kredytu kupieckiego udzielanego odbiorcom lub otrzymywanie rabatow od odbiorcéw za
wczesniejsza pfatnos¢, ktore sa ogromnym atutem ustugi, czes¢ firm traktuje jako

drugorzedne.

— Koszt zwigzany z przejeciem ryzyka w ramach faktoringu petnego oblicza sie jako prowizje

od kazdej nabytej i sfinansowanej wierzytelnosci i zalezy on od rodzaju ustugi. Z reguty



stanowi utamek procenta kwoty faktury brutto. Bioragc pod uwage rozmiar ewentualnych
strat w razie nieuregulowania ptatnosci przez odbiorce, dodatkowy koszt w faktoringu

petnym wydaje sie znikomy.

Jak wybrac dobrego faktora?

Decyzja o podjeciu wspodtpracy z faktorem moze byc¢ szczegdlnie trudna dla tych
przedsiebiorcow, ktorzy dopiero zaczynajg swojg przygode z faktoringiem. Wynika to z tego,
ze na polskim rynku dziata coraz wiecej firm oferujacych finansowanie, a ich zréznicowana
oferta moze zmyli¢ niedoswiadczonego biznesmena. Faktorzy jednak przekonujg, ze jezeli

przy wyborze bierze sie pod uwage kilka zelaznych zasad, nie trzeba sie obawiac¢ pomytki.

Wiarygodnosc

Wybierajac faktora, nalezy przede wszystkim zadac¢ sobie pytanie, czy interesuje nas
wytacznie finansowanie, czy zalezy nam rowniez na ustugach wspomagajacych biznes, takich
jak zarzadzanie naleznosciami i monitorowanie sptat od kontrahentéw. Petny pakiet ustug
oferuja gtdwnie niezalezni faktorzy, dla ktérych najwazniejsze jest zwiekszanie dostepnosci

finansowania, a takze odpowiednia weryfikacja i zarzadzanie ryzykiem.

Nie bez znaczenia jest rowniez reputacja firmy faktoringowej. Co prawda uzyskanie referencji
od innych klientow nie jest czesto praktykowane, jednak warto dowiedziec sie, czy dany

faktor obstuguje podmioty gospodarcze, o ktérych fatwo sie czegos dowiedziec.

Innym waznym czynnikiem, ktory potwierdza profesjonalizm faktora, jest jego

przynaleznosc¢ do organizacji branzowych.

Warto sprawdzi¢, czy faktor nalezy do krajowych i miedzynarodowych zwigzkéw
zrzeszajacych firmy faktoringowe, np. International Factor Group czy Factors Chain
International. Dziatajacy w Polsce Polski Zwigzek Faktorow (PZF) zrzesza juz 13 cztonkow,

wsrod ktorych sg czotowe firmy oferujgce faktoring. PZF, ktéremu cztonkowie przekazuja



informacje o swoich wynikach, dba o wysokie standardy ustug, a takze o promocje faktoringu
wsrod polskich przedsiebiorcow. Miedzy innymi dzieki dziatalnosci zwiazku przejrzystos¢ w
tej branzy jest bardzo wysoka, a potencjalni klienci moga dowiedziec sie wiecej o faktorach,

korzystajac z wiarygodnych informacji dostepnych w PZF.

Koszty

Po przeanalizowaniu wymienionych kryteriow warto rowniez zwroci¢ uwage na ceny ustug

Swiadczonych przez faktorow.

Na cene ustugi faktoringowej sktadajg sie przede wszystkim: prowizja od kwoty brutto
finansowanych faktur i odsetki naliczane od udzielonego przez faktora finansowania.
Wysokos¢ kosztow faktoringu zalezy m.in. od takich czynnikéw, jak wysokosci obrotow
przekazanych do faktoringu rocznie, liczby finansowanych faktur czy tez liczby zgtoszonych
kontrahentow. Przed podpisaniem umowy nalezy doktadnie sprawdzi¢ wszystkie zapisy —
przede wszystkim tabele opfat. Moze sie bowiem zdarzy¢, ze deklarowana na wstepie cena
ustugi jest powiekszana o wiele obowigzkowych ptatnosci dodatkowych, takich jak np. optata
za zgtoszenie kontrahenta lub wystanie monitu. Nalezy tez zwrdci¢ uwage na zapisy

warunkujgce udzielenie i ewentualne wstrzymanie finansowania.

Koszty faktoringu sg ustalane indywidualnie, zaleznie od parametrdw transakcji. Na prowizje
i optaty nie mozna jednak patrzec¢ tylko jak na wydatki. Oznaczajg one bowiem uzyskanie
przez firme dostepu to dodatkowych ustug, ktore zmniejszajg zaangazowanie pracownikdw

W sprawy zwigzane z monitorowaniem rozliczen z odbiorcami.



